FORMATION

Hugues VALENTIN

Francais, 24 ans

2010-2012

2005-2010

2005

EDHEC Business School (www.edhec.com)
Programme Grande Ecole — Admission en 2° année

Dipldme Grande Ecole (Master in Management)

Master of Science in Corporate Finance

Institut Supérieur d’Electronique de Paris — ISEP mention Bien (www.isep.fr)
Ecole d’ingénieur spécialisée en électronique, informatique et télécommunications

Echange de 6 mois en 2009 a la PUC-Rio (Pontificia Universidade Catdlica do Rio de Janeiro)

Classes préparatoires maths sup, maths spé a I'lISEP

Baccalauréat Scientifique mention Assez Bien

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Depuis janvier
2011

jan-juil 2010
(6 mois)

2007-2009

07/2007

07/2004

MICROSOFT : Marketing and Operations — Assistant chef de marché SQL Server (www.microsoft.fr)
SQL Server (gestionnaire de base de données le plus vendu au monde, 4° business de Microsoft en valeur) durant I‘année de
lancement de la nouvelle version SQL Server 2012

- Orchestration des actions marketing (création d’outils avec agences, amélioration des mécaniques en place, ...)

- Organisation d’événements (Techdays, événement de lancement du produit, ...)

- Communication online (emailings, refonte du site internet, SEO, gestion de I'actualité produit, ...)

- Pilotage du chiffre d’affaires sur le marché des petites et moyennes entreprises (2M de CA par an)

ORANGE : Innovative Marketing Group - Assistant chef de produit (www.orange.fr)
Gestion marketing du lancement d’un service Orange pour tous les possesseurs de téléphone portable

- Définition du parcours client

- Aide a la construction du Business Plan

- Rencontre avec les constructeurs mobiles

- Mise en place de la stratégie de vente

JUNIOR ISEP : Responsable commercial de la Junior-Entreprise de I'ISEP (www.juniorisep.com)
Lauréat du Prix D’Excellence récompensant la meilleure Junior-Entreprise en avril 2008
(jury : KPMG, Microsoft, BNP-Paribas, Altran, Les Echos). Structure certifiée ISO 9001v2000 (8 ans)
- Management d’une équipe de 18 Chefs de Projet
- Mise en place d’objectifs et d’'une stratégie d’année
- Suivi de projets
- Prise de parole en public
Certifié audit interne par IBM. Augmentation du CA de 14 % (215 K€)

JUNIOR ISEP : Chef de Projet
- Gestion d’un portefeuille de clients
- prospection téléphonique (contacts avec plusieurs entreprises : PME, GE, entrepreneurs)
- Négociation de contrats et suivi d’études
- Formations sur la stratégie d’entreprise et la qualité de travail d’équipe

ABTECH : Conseiller informatique et commercial
- Conseil sur la stratégie commerciale
- Vente de produits informatiques, programmation

M6 WEB : Assistant webmaster des sites internet de la chaine (www.m6.fr)
- Mise en place de plusieurs sites internet
- Etude sur les services WAP et 3G proposés par |'entreprise

COMPETENCES INFORMATIQUES

Systémes Mac OS X, Windows, Linux Database SQL, MysQL, Oracle
Programmation PHP, HTML/CSS, Javascript, C/C++, Java Autres MS Office, Photoshop, MatLab
LANGUES

Anglais Lu, écrit, parlé — TOEIC 930/990 Espagnol Scolaire

Portugais Lu, écrit, parlé Chinois Notions

CENTRES D’ INTERET

Bénévolat
Sports
Passion

ABIIF (Association des Brancardiers et Infirmiéeres d’lle de France) Lourdes, avril 2006 et 2007
Natation, tennis, voile, course a pied, ski
Entrepreneuriat, développement de sites Internet, Voyages



